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vengono proposti attualmente non sono normali”. I 
concorrenti asiatici giocano al ribasso fra di loro fa-
cendo dumping e arrivando a prezzi addirittura infe-
riori ai 2 euro per watt“, dice Luciano Brandoni, am-
ministratore delegato dell’azienda italiana Brando-
ni Solare, produttrice di moduli. Brandoni quantifi-
ca la capacità produttiva attuale della sua azienda in 
20 MW, ma sostiene che sarebbe già soddisfatto se 
potesse produrne 10. Sui grandi progetti le aziende 
italiane sono state già da tempo sopravanzate dalla 
concorrenza: “Ritengo che tra il 70 e l’80 % dei mo-
duli installati attualmente nei parchi solari venga 
prodotto in Asia“, afferma Brandoni. 

Per assicurarsi la vendita i produttori italiani si 
occupano spesso in prima persona anche della di-
stribuzione e della costruzione dell’impianto, fon-
dando delle proprie società affiliate o acquistando 
aziende attive nella vendita di moduli e nell’attivi-
tà di progettazione. “Nella pura vendita di moduli 
la concorrenza dei produttori cinesi è molto forte”, 
dice Domenico Sartore, amministratore delegato 
di Solon, il maggiore produttore di moduli in Italia. 
A seconda della filosofia aziendale i produttori ita-
liani collaborano con una rete nazionale di vendi-
tori legati da un contratto di lavoro fisso oppure 
impiegano agenti che lavorano su provvigione. I 
singoli venditori lavorano poi su base regionale 
coprendo una o alcune regioni sulle quali si sono 
specializzati.

Gli attori internazionali hanno 
una grande influenza

Le aziende straniere seguono con grande attenzio-
ne quanto succede in Italia. Il paese, dopo i massic-
ci tagli nel settore dei grandi impianti in Spagna, è 
diventato un importante mercato di sbocco. Il setto-
re del silicio e dei wafer è dominato dai produttori 
stranieri in maniera pressoché totale. Le circa 50 
aziende che si muovono in questo settore secondo i 
dati dell’Energy & Strategy Group hanno fatturato 
nel 2008 circa 650 milioni di euro. I produttori di 
moduli riferiscono che il mercato al momento attua-
le è particolarmente conteso. “In questo momento 
c’è un continuo saliscendi sul mercato”, dichiara 
Massimo Lucotti, rappresentante di vendita in Italia 
del produttore di moduli Kyocera. Anche Schott So-
lar è attivo in Italia: “In Italia utilizziamo un canale di 
distribuzione a tre livelli. I nostri gruppi target sono 
i consumatori finali e gli imprenditori agricoli, ma 
anche coloro che sono interessati ai grandi proget-
ti”, afferma Dorothea Varlam, direttrice della sezio-
ne Global Marketing, sulle strategie di Schott Solar 
AG. Per la costruzione di grandi impianti è tuttavia 
importante una stretta collaborazione con le azien-
de locali, stando a quanto riferiscono i progettisti 
stranieri. “Lavoriamo a stretto contatto con i servizi 
di sicurezza e gli uffici EPC locali”, riferisce Matthias 
Altieri, amministratore delegato di Q-Cells Interna-
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Aspirare alla 
perfezione

concorrente riteneva necessaria una garanzia di 
qualità del genere.

I moduli dell’AXITEC sono dei prodotti premium 
e vengono venduti solo da distributori competenti. 
E la domanda di prodotti “made in Germany“ è co-
stante; malgrado la crisi economica i moduli AXITEC 
vengono continuamente installati in Italia, Spagna, 
Portogallo, Francia, Svizzera e naturalmente anche 
in Germania. Per i dipendenti e la direzione la fidu-
cia nei confronti dei loro prodotti è una grande mo-
tivazione per continuare a perseguire l‘obiettivo 
dell‘azienda: AXITEC vuole produrre moduli con un 
rapporto perfetto tra prezzo, qualità ed efficienza. 
Chi vuole fare del fotovoltaico l‘energia del futuro 
non può accontentarsi di altro.

AXITEC ottima qualità anche in ambienti con condizioni estreme 
– baita Oberer Holzwang, Svizzera.� Foto: Axitec

> Il fotovoltaico come fonte energetica ecologi-
ca del futuro: questo è l‘obiettivo perseguito 
dalla AXITEC GmbH dalla sua fondazione nel 

2001. Esperienza, know-how e soddisfazione dei 
clienti sono la base per il successo duraturo 
dell‘azienda.

I moduli fotovoltaici della AXITEC sono sinonimo 
di ottima qualità e vengono prodotti esclusivamen-
te in Germania. L’azienda ottiene continuamente 
nuovi certificati per i moduli da parte del TÜV tede-
sco, i suoi sistemi di gestione della qualità vengono 
regolarmente certificati secondo la norma DIN ISO 
9001, il suo servizio di garanzia è superiore alla me-
dia e i prodotti hanno una potenza garantita con tol-
leranza positiva. Questi sono i fattori che garanti-
scono il successo della AXITEC anche all‘estero. 

La produzione si attiene a standard di qualità 
elevati, i componenti dei moduli vengono scelti con 
cura e testati. L‘AXITEC offre da cinque anni una ga-
ranzia di 10 anni sui moduli. Da 2 anni consegna so-
lo con tolleranza positiva. Queste prestazioni straor-
dinarie sono state introdotte quando nessun altro 

AXITEC GmbH
Otto-Lilienthal-Str. 5
D-71034 Böblingen
Germania
Tel.: +49/7031/62885186
Fax: +49/7031/62885187
Email: info@axitecsolar.com
www.axitecsolar.com 

profilo aziendaleAxitec

http://www.axitecsolar.com



