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I seguenti documenti scritti devono essere inoltrati al 
Gestore Servizi Elettrici (GSE):

• Richiesta di concessione della tariffa incentivante,
• Scheda tecnica definitiva dell’impianto,
• Dichiarazione giurata,
• Rapporto finale sul progetto (con almeno cinque 

fotografie e rappresentazioni grafiche dettagliate 
dell’impianto),

• Elenco dei moduli fotovoltaici e degli inverter,
• Certificato di prova,
• Dichiarazione di proprietà dell’immobile sul quale è 

stato installato l’impianto oppure autorizzazione all’in-
stallazione da parte del proprietario dell’immobile,

• Copia del permesso di costruzione,
• Copia della lettera del gestore di rete nella quale 

viene comunicato il codice identificativo del punto di 
allacciamento alla rete,

• Copia della denuncia di officina elettrica per impianti 
> 20 kW 
� Fonte: Camera di Commercio Italo-Germanica

Così si arriva alla tariffa 
incentivante

sua tariffa incentivante. Il GSE può richiedere inoltre 
altri eventuali documenti integrativi da presentare 
entro 90 giorni. Anche se la tariffa incentivante può 
essere messa a disposizione solo al termine della co-
struzione dell’impianto, l’istituto di ricerca di merca-
to EuPD Research ritiene, sulla base di uno studio 
condotto, che il rischio di fallimento sia piuttosto 
basso. “Purché il progetto e le richieste vengano por-
tati avanti in maniera corretta ed accurata”, puntua-
lizza Hoehner.

La durata della procedura di richiesta per la co-
struzione di un impianto o del suo allacciamento al-
la rete è difficile da valutare. Ciò rappresenta un ri-
schio per i progettisti e per gli investitori un rischio 
difficilmente calcolabile. “Se le procedure di richie-
sta fossero più trasparenti, il mercato italiano del 
fotovoltaico sarebbe molto più sviluppato”, ritiene 
Francesco Fiore di Conergy Italia. Il fatto inoltre che 
i requisiti per la costruzione di impianti fotovoltaici 
siano diversi da regione a regione provocano una 
distribuzione non omogenea degli impianti sul ter-
ritorio. La conseguenza è che in Puglia, dove è faci-
le ottenere i permessi, viene costruito un impianto 
dopo l’altro, mentre in altre regioni è tutto, o quasi, 
bloccato. Il fatto che il mercato italiano sia, ciono-
nostante, uno dei mercati più vivaci del mondo, di-
mostra quanto grande sia il potenziale che vi si na-
sconde.

que fotografie dell’impianto ultimato, la richiesta di 
concessione delle tariffe incentivanti, la scheda tec-
nica definitiva dell’impianto e una dichiarazione giu-
rata. Si aggiungono le richieste che deve presentare 
il progettista (vedi documenti per il GSE). Entro i 60 
giorni successivi alla ricezione della richiesta da par-
te del GSE, quest’ultimo comunica al richiedente la 

Inseguendo il sole in Italia
cato nord-americano. La sonnen_systeme 
ha inoltre un ufficio a Valencia, in Spagna, 
e altri due in Africa, per la precisione in 
Uganda e in Costa d’Avorio. Dispone di 
rappresentanti nel Benelux, in Grecia e in 
Turchia. In Italia l’azienda ha cominciato 
allo stesso tempo come rivenditore, con 
particolare attenzione agli installatori di 
sistemi fotovoltaici domestici e industriali, e come 
sviluppatore di installazioni fotovoltaiche di grandi 
e medie dimensioni.

L’azienda offre prodotti completi “chiavi in ma-
no” che includono servizi quali la consulenza per 
l’installazione, la fornitura di materiali, la manuten-
zione, la gestione del cantiere, l’operatività, il moni-
toraggio e il reporting. Attualmente la sonnen_sy-
steme Italia sta valutando la costruzione di diversi 
sistemi in Piemonte, in Emilia Romagna e in altre re-
gioni per un totale di 12 MWp. Il gruppo italiano, che 
sta lavorando su più di 35 progetti, la maggior par-
te dei quali fra i 100 e i 500 kWp, consiste di dieci 
persone e la previsione per l’anno fiscale 2008/2009 
si aggira sui 40 milioni di euro; questi dati danno 
immediatamente l’idea della velocità con cui sta cre-
scendo il mercato in questo paese.

>Tutto cominciò nel 2003 quando, costruendo il 
loro primo parco fotovoltaico a Oberellenbach, 
in Germania, Lars Kirchner e Karsten Dippel, 

co-fondatori della società sonnen_systeme Projekt-
gesellschaft, si resero conto che l’utilizzo del sistema 
ad inseguimento che avevano scelto da un fornitore 
esterno presentava degli importanti svantaggi. Fu 
così che decisero di dedicarsi personalmente allo 
sviluppo di questi elementi e che nacquero gli inse-
guitori sonnen_systeme. L’azienda produce oggi uno 
dei più sicuri e precisi sistemi ad inseguimento. Gra-
zie all’attenzione prestata ai numerosi e sofisticati 
dettagli, il sistema è entrato rapidamente nel portfo-
lio di tantissimi fornitori come sistema OEM. 

Gli inseguitori a doppio asse della sonnen_sy-
steme emergono per il loro funzionamento straordi-
nariamente preciso e per la robustezza di tutta la lo-
ro struttura. Oltre a questo, la tecnologia fotovoltai-
ca sonnen_systeme garantisce un inseguimento si-
curo e senza rischi. I sistemi ad inseguimento 
sonnen_systeme sono quindi adatti per ogni tipo di 
moduli. Oggi l’azienda è attiva nella maggior parte 
dei principali mercati. La sua consociata statuniten-
se sonnen_systems Inc consentirà di sviluppare 
progetti e vendere sistemi ad inseguimento nel mer-
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