
Sun & Wind Energy/Edizione Speciale Italia

di Kyocera e di Sanyo. “Anche Saem si occupa di in-
tegrazione di sistemi, ma è attiva principalmente 
nell’Italia meridionale”, dice Martini, “dove offre 
l’installazione e la manutenzione di impianti dalla 
capacità di 50 kW - 1 MW. L’investimento più recen-
te di Kerself è di ottobre 2008.”

“Ci occupiamo noi di tutto”

Questa volta la Kerself è entrata in Ecoware (65 %), 
un fornitore di soluzioni “chiavi in mano” che opera 
esclusivamente in undici comuni della Puglia. “Qui 
offriamo l’installazione di impianti con una capacità 
di 1 MW o più”, dice Leopoldo Franceschini, ammi-
nistratore delegato di Ecoware. “Per le nostre solu-
zioni “chiavi in mano” siamo noi ad occuparci di tut-
to, dalla scelta del terreno fino alla manutenzione e 
al monitoraggio. Se non si opera in questo modo è 
facile che un progetto fallisca”. La sua azienda ha 
dei buoni collegamenti negli undici comuni, cosic-
ché eventuali problemi possono essere risolti al più 
presto. “Tra le altre cose sponsorizziamo due squa-
dre di calcio della regione”. I clienti di Ecoware sono 
principalmente i grandi investitori provenienti 
dall’estero, ad esempio da Israele, dalla Spagna o 
dalla Germania. L’azienda installa per questi investi-
tori grandi impianti fissi o impianti con inseguitori. 
“La nostra particolarità è che montiamo noi le serie 
di moduli per gli impianti, qui nel nostro stabilimen-

to di Padova, e poi le spediamo preconfezionate via 
treno in Puglia, dove gli impianti vengono montati 
secondo il principio Ikea”, spiega Franceschini. In 
questo modo si riduce il rischio di furti e si beneficia 
anche di un trasporto più delicato rispetto ad esem-
pio a quello con i camion. “Il rischio di rottura è in-
feriore”. L’amministratore delegato ritiene che la 
collaborazione con Kerself sia molto importante per 
il successo della sua azienda. “Avevamo troppi 
clienti con troppi progetti e noi non eravamo in gra-
do di prefinanziarli tutti. Grazie alla collaborazione 
con Kerself questo problema non esiste più”. 

Domenico Sartore, amministratore delegato di 
Solon, conferma che Kerself si muove in maniera 

Mark Rossetto, Direttore 
ricerca e sviluppo della 
Helios Technology, pre-
senta orgoglioso i moduli 
della sulla impresa.

Soluzioni flessibili

L’Italia è un mercato che cresce in fretta. Ma le 
eventuali modifiche delle tariffe incentivanti forze-
ranno presto la domanda di impianti medi e grandi 
e Renusol è pronta. Non solo il nord del paese, ma 
anche la Puglia e la Sicilia si trovano in primo piano 
perché sono particolarmente adatte all’installazione 
di impianti a terra con TerraSole. Renusol rafforzerà 
maggiormente la sua attività in Italia: sono in pro-
gramma un ampliamento capillare della rete di di-
stribuzione e l’ulteriore adattamento dei prodotti al-
le specificità del territorio italiano.

>Renusol GmbH è specializzata in sistemi per il 
montaggio di pannelli fotovoltaici. L’ex Ub-
bink Econergy Solar opera da anni sul merca-

to italiano e per il futuro si è posta l’obiettivo di far 
parte dei 5 migliori fornitori in Italia.

In totale Renusol conta 80 dipendenti, due 
esperti della distribuzione lavorano già in Italia. 
L’azienda sta ampliando le sue attività sul promet-
tente mercato italiano. I prodotti arrivano dalla Ger-
mania ma l’assistenza ai clienti avverrà in loco: in 
modo individuale, competente e diretto. 

In Italia sono stati sopratutto i sistemi integrati 
nei tetti a trarre profitto dal rilancio del mercato. Re-
nusol in Italia offre una vasta gamma di prodotti. Il 
sistema d’integrazione InterSole SE è ora disponibi-
le anche in versione InterSole XL per i tetti industria-
li. Con TerraSole Renusol offre un sistema flessibile 
e rapido per impianti a terra che si adatta agevol-
mente alle diverse tipologie di terreno italiane. Con 
il sistema ConSole si possono installare impianti fo-
tovoltaici su tetti piani senza fori nel manto di coper-
tura. I prodotti certificati dal TÜV si distinguono per 
la loro semplicità di montaggio. Poiché vi è un nu-
mero ristretto di componenti l’onere logistico per i 
clienti, che in Italia sono soprattutto grossisti, è ri-
dotto.
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Il sistema d’integrazione InterSole SE
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